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Результаты прохождения теста Предприниматель
Испытуемый: Иванов Иван Иванович Возраст: 30 Пол: мужской
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Текущий статус : пример Уровень образования : пример

Шкальный профиль 
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Словесная интерпретация 

ОБЩИЙ ПОТЕНЦИАЛ
ПОТЕНЦИАЛ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА
Респондент показал средний потенциал к предпринимательской деятельности. Он обладает частью необходимых знаний, качеств, стремлений и готовности к такой деятельности. Можно обратить внимание респондента на те характеристики по тесту, которые можно улучшить с помощью саморазвития или дополнительного обучения. Рекомендовать респонденту заниматься предпринимательством можно только условно (есть ряд качеств, над которыми ему нужно работать). 

ЗНАНИЯ И НАВЫКИ
ДЕЛОВАЯ СМЕКАЛКА
Респондент неплохо умеет предугадывать наиболее выигрышные варианты поведения с точки зрения предпринимательства, и обладает определенной деловой смекалкой. Это качество необходимо в предпринимательском деле, ведь оно позволяет выбирать наиболее успешные стратегии поведения и принимать верные предпринимательские решения. Также респондент показал повышенную степень мотивации и нацеленности на прибыль и заработок. В жизни для него значимым мотивом является получение прибыли и дохода. Может, в повседневной жизни такая мотивация и не является самой главной, но в предпринимательстве явно важна: ведь основная цель бизнеса - это привлечение и приумножение капитала. Можно рекомендовать респонденту и дальше развивать в себе предпринимательское мышление, изучать успехи и неудачи других людей, чтобы не повторять ошибки других на собственном опыте и пользоваться наиболее проверенными вариантами ведения бизнеса.

ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ЗНАНИЯ
Респондент показал себя не вполне осведомленным человеком в области экономических знаний, которые могут пригодиться в предпринимательстве. Конечно, одних экономических знаний бывает недостаточно, чтобы добиться серьезного успеха в бизнесе, но и без них не обойтись. Если он собирается серьезно заняться предпринимательством, ему стоит рекомендовать "подтянуть" знания в области экономики, бизнес-планирования, маркетинга и т.п. Рекомендуется направление респондента на дополнительное обучение по данной тематике (в случае достаточного потенциала к предпринимательской деятельности).

ЮРИДИЧЕСКИЕ ЗНАНИЯ
Респондент показал себя не вполне осведомленным человеком в области юридических знаний, которые могут пригодиться в предпринимательстве. Наличие юридических знаний не необходимо, но желательно для предпринимателя. Если респондент собирается серьезно заняться предпринимательством, ему стоит рекомендовать "подтянуть" знания в области права, бухгалтерии, налогов и т.п. Рекомендуется направление респондента на дополнительное обучение по данной тематике (в случае достаточного потенциала к предпринимательской деятельности).

ГОТОВНОСТЬ К РИСКУ
УМЕНИЕ РИСКОВАТЬ
Это показатель общей успешности по итогам предложенной игры, в которой проверялась способность угадывать текущую биржевую тенденцию, и при этом смело повышать ставку. Результаты респондента по итогам игры – средние. Он показал среднее умение рисковать, правильно выбирать стратегию риска и зарабатывать в условиях неопределенности. Стоит порекомендовать развивать эти умения у респондента (например, с помощью деловых игр), поскольку они могут пригодиться в различных жизненных ситуациях: в торговле, в переговорах, в выставлении цены на свой товар, в умении правильно выбрать время продажи и т.п.

ГИБКОСТЬ
Этот показатель отражает скорость изменения в стратегии решений респондента (покупать-продавать) в игре под действием негативной информации. Он достаточно быстро реагировал на изменяющиеся условия игры и проявлял необходимую гибкость. Данные показатели позитивно характеризуют стиль поведения респондента в ситуации риска и показывают его готовность гибко адаптироваться к меняющимся условиям. Можно предположить, что в жизни он способен быстро реагировать на негативные сигналы и перестраивать свои действия и поведение, предпринимать своевременные попытки изменить ситуацию в лучшую сторону.

ОСТОРОЖНОСТЬ
Этот показатель отражает скорость снижения размера ставок (риска) в ситуации неопределенности. Другими словами – умение снижать размер ставок, если выигрыш мало предсказуем. Респондент показал повышенный уровень осторожности и достаточно развитое умение вовремя снижать ставки, что является плюсом в принятии рискованных решений. Данное умение позволит ему не потерять слишком много, когда риск потери очень велик.

КАЧЕСТВА
УСТОЙЧИВОСТЬ
По результатам проективного тестирования респондент принадлежит к кругу людей, которым свойственна умеренная устойчивость в сложных ситуациях, уравновешенность, взвешенность мыслей и поступков, определенная доля уверенности в себе и своих действиях. Хотя иногда он может принимать неудачи или потенциальные опасности близко к сердцу, расстраиваться и переживать по этому поводу. Поскольку предпринимательство требует максимальной стрессоустойчивости и решительности, респонденту может быть сложно заниматься таким видом деятельности в "полной мере". Стоит рекомендовать респонденту пройти курс тренингов по повышению стрессоустойчивости.

АМБИЦИОЗНОСТЬ
Судя по результатам проективного тестирования, респондент, скорее всего, принадлежит к кругу людей, которым свойственна ориентация на достижения, высокий статус, реализацию собственных амбиций и планов, доминантность. В целом эти качества могут послужить основой для предпринимательской деятельности, быть полезными в борьбе с конкурентами.

ГОТОВНОСТЬ
Респондент проявил повышенный уровень готовности к предпринимательской деятельности. Он понимает все сложности этой работы и трудности, с которыми предстоит столкнуться, в целом демонстрирует готовность их решать и двигаться вперед на пути к успеху в предпринимательстве.

