ИВАНОВ0ИВАН0ИВАНОВИЧ!!! ДЕМОНСТРАЦИОННЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ !!!



	[image: image1.jpg]][




	Программа:MAINTEST 4 Версия 4.5.9.1
(С) "Гуманитарные технологии", 2007г. http://www.ht.ru
(495)504-34-79,(495)514-31-15,(495)995-45-44


Содержание отчета:   Шкальный профиль   Словесная интерпретация 


Результаты прохождения теста ТЕМП-Sales
Испытуемый: Иванов Иван Иванович Возраст: 30 Пол: мужской
Дата: 12.03.2008 Время: 13:26:55 Код группы: пример Примечание: пример

Шкальный профиль 
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Словесная интерпретация 


-ПРИГОДНОСТЬ
Пригодность к работе менеджером отдела продаж - ниже среднего. Некоторые особенности Вашего характера или неразвитые способности могут вызывать трудности в работе такого рода. Если Вы хотите работать менеджером по продажам, Вам следует пройти курс обучения (тренингов) по развитию тех навыков и качеств, которые выражены у Вас менее всего.

--УВЕРЕННОСТЬ
Для Вас характерны неуверенность, робость, неумение вступать в контакт из сильной позиции, застенчивость, уступчивость. Такие качества могут сильно повлиять на эффективность Вашей работы менеджером по продажам. И, скорее всего, в отрицательную сторону. 

-ТАКТИЧЕСКАЯ ГИБКОСТЬ
Иногда вы проявляете излишнюю прямолинейность и наивность в общении. Это может негативно отразиться на результатах продаж.

++ЛОГИЧЕСКИЙ ИНТЕЛЛЕКТ
Вы показали высокую точность логического мышления и эрудиции. Это при прочих равных условиях способствует эффективной работе менеджера.

-УСТНЫЙ СЧЕТ
Иногда Вы совершали ошибки при устном счете. Умение оперировать цифрами в уме важно в продажах, поэтому рекомендуется поработать над развитием этой способности.

+ТЕХНИКА ПРОДАЖ
У Вас достаточно развиты проницательность и навыки делового общения, адекватного поведения в ситуации продажи.

++АНГЛИЙСКИЙ
Вы обладаете элементарным уровнем знаний в области лексики и грамматики английского языка. Это при прочих равных условиях способствует эффективной работе менеджера по продажам.

--КОМПЬЮТЕР
Вы в целом продемонстрировали отсутствие компьютерной грамотности. Вам следует повышать знание компьютера и основных офисных приложений и программ. Иначе Вы не сможете использовать возможности компьютера в своей работе, что может негативно сказаться на ее результатах.

+МАРКЕТИНГ
Вы показали уверенное, но не полное знание основ рынка, технологий рекламы и продаж. Вам можно рекомендовать расширить свой кругозор в этой области. 

-ДОСТОВЕРНОСТЬ
Вы частенько лукавили при прохождении теста - искренность несколько ниже среднего уровня.

